
 

DIDIER BRAUD  
OFFICE MANAGER            

Mon profi l  transversal est  

un atout dans la gestion, le  

management et le  support 

d’unités opérationnelles.  

 
33 (0)6  74 89 58 27 

 
dbraud@free.fr 
 

Mon prof i l  en l igne 
 

Profil Linkedin 
 
Profil Viadeo 
 
 

LANGUES  
 
Anglais   

     
Espagnol 

     
 
COMPETENCES  
 
Gestion d’entreprise 

     
Gestion client/fournisseur 

      
Technico-commercial 

     
Gestion du personnel 

     
Gestion comptable et financière 

     
 
CENTRES D’ I NTERE T S  
 
Président de la FCPE (Fédération de 
parents d’élèves) pour les lycées J. 
Ferry et G. Cormier de Coulommiers 
Gestion de sites internet  
Bebe-conseil.com – Site 
d’informations pour les parents 
d’enfants de 0 à 3 ans 
Photographie 
Photos d’équitation – Site Internet 
Informatique  
Nouvelles technologies 
Astronomie 

   EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 
 

10/2001 – 03/2015 : NSS NON STOP Systems (SSII) 

ADV – TECHNICO-COMMERCIAL SEDENTAIRE 

Technico-commercial sédentaire avant-vente (solutions informatiques) 
Responsable relation clients et fournisseurs (France et USA) 
Gestion administrative et commerciale de projets clients (appels 
d’offres, projets d’architectures compris entre 30K€ et 300K€) 
Responsable des achats et de la logistique 
Gestion du personnel (recrutement, formations, mutuelle, 
intéressement) 
 

07/1996 -10/2001 : VECTEURS TECHNOLOGIES (Distribution Informatique) 

OFFICE MANAGER 

Commercial sédentaire avant-vente 
Gestion clients et fournisseurs, administration des ventes et des achats 
Suivi comptable (écritures de base, charges trim., salaires) 
Mise en place d’une mutuelle entreprise, système d’intéressement et 
solution d’affacturage 
Gestion de l’agenda du gérant et accueil téléphonique 
Traduction et création de documentations commerciales 
 

01/1991 – 06/1995 : GENITIF 

TECHNICIEN AUDIO-VISUEL 

Gestion clients – Etablissement de devis – Suivi de facturation 
Installation et gestion d’éléments sonores et visuels 
Animation de séminaires et de manifestations audiovisuelles 
Gestion du parc matériel – Montage vidéo 
 

02/1989 – 01/1990 :  

SERVICE MILITAIRE ACTIF 
Régiment de transmission (RASTATT – RFA) 
Habilitation secret défense / confidentiel défense 
 

04/1986 – 01/1989 : SEFADIS 

ASSISTANT GESTION CLIENTS 
Gestion clients (180 clients) 
Calcul de CA et commissions des commerciaux 
Facturations clients et relances 
Relation avec les unités de fabrication, passage d’ordres (3 sites) 
Mise en place de l’application client/serveur de gestion commerciale  

 

   FORMATIONS 
 

2014 : BTS Négociateur Technico-commercial 
1996 : Formation Assistant de Direction 

 

mailto:dbraud@free.fr
http://didierbraud.bebe-conseil.com/
https://fr.linkedin.com/in/didierbraud
http://www.viadeo.com/profile/002au3gesd9ca3l
http://www.bebe-conseil.com/
http://photo.bebe-conseil.com/

